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INTRODUCCIÓN:   

Las metas realistas son muy importantes para el equipo de ventas, los reportes te ayudan a identificar áreas de 

oportunidad para mejorar y llegar a cumplir de manera oportuna con los objetivos planeados.  

El reporte “Objetivo de ventas por agente”  desglosa: La venta del día, costo del Día, la utilidad con su respectivo 

porcentaje, Objetivo y el Porcentaje cubierto.    

Glosario: Al final de esta Guía podrás consultar un Glosario de terminologías y procesos para tu mejor 

comprensión. 

FAQ: Consulta las preguntas frecuentes al final del documento.  
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Descripción del proceso   

Inicio. 

Para ingresar al reporte de Objetivo de Ventas por Agente, se requiere ingresar en la siguiente ruta: 

Intelisis → Reportes → Refacciones → Objetivo de Ventas por Agente 
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En la siguiente ventana se debe seleccionar lo siguiente:  

 

 

 

 

 

 

 

 

Seleccione el almacén del cual requiere obtener información.  
 
Hasta que fecha se requiere el reporte. 

 

 

Se da clic en Aceptar para 

visualizar la información 

seleccionada. 
 

Si desea el desglose de partida por partida en cada factura 

elija en el filtro de Detallado la opción Sí, sí solo desea el 

monto total de clic en No.   
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Al emitir el reporte de forma detallada el sistema muestra lo siguiente: 
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En cambio al emitir el reporte de forma No detallada el sistema solo mostrara totales:  
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Glosario de terminologías y procesos 

Objetivo de ventas: Son aquellos que marcan la orientación de toda acción comercial por el Equipo. Para estar 

correctamente definidos deben ser cuantificables y específicos, y estar acotados a un periodo de tiempo 

determinado. 

Porcentaje de Utilidad: Indica la rentabilidad de un producto o servicio y es expresado como un porcentaje. Así, 

mientras más alto sea este valor, mejor se encuentra económicamente la empresa. 
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FAQ 

En donde se puede consultar, si el agente tuviera algún pedido pendiente: 

Se puede consultar el explorador, la ruta es: Explorador → Ventas → Pendiente por Agente 
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Gracias por consultar nuestras Guías Rápidas Web 

 

Es un gusto poder ayudarte. 
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Intelisis Solutions 
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